NAPReFA

PERFIL PARA PERSONAL DEL AREA DE COMERCIALIZACION
Vendedor/a de Terreno con Cartera canal tradicional / HORECA

OBIJETIVO DEL CARGO

Realizar la gestidn comercial canal mayorista de nuestras lineas de productos, ganadores de
estudios ODECU / certificados ISP.

PERFIL

Vendedor/a de calle, con cartera activa, que quiera sumar a su portafolio un producto de alta
rotacién, demanda constante y facil venta.

Este rol es ideal para quien ya vende otros productos y quiere aumentar sus ingresos incorporando
una marca sélida y reconocida.

COMPETENCIAS GENERICAS

AN NN NN

Planificacién y organizacion.
Orientacion al servicio y al logro.
Trabajo en equipo.

Flexibilidad.

Integridad y Responsabilidad.
Compromiso y alineacién.
Resguardo del orden y la calidad.

COMERCIO ESPERADO

v

ANENEN

Cadenas de Moteles y Hoteles (insumos).

Distribuidoras de abarrotes, confites o insumos médicos.
Sex Shops y Farmacias independientes.

Municipios (DIDECO / Salud).

REQUISITOS

v

ASENENRN

Experiencia comprobable en venta de terreno (canal tradicional o mayorista).
Cartera de clientes activa y demostrable.

Movilizacién propia.

Cobertura en Regidén Metropolitana y/o V Region.

Disponibilidad inmediata.



CARACTERISTICAS DEL CONTRATO

v" Modelo hibrido: Sueldo base de apoyo $600.000 + comisiones agresivas sin tope sobre
venta neta

v" Producto ganador: excelente relacidn precio—calidad, alta rotacidn y certificaciones

v" Flexibilidad total: Compatible con representacion de otras marcas no competitivas (ej.
insumos de limpieza, amenities, productos de consumo)

POSTULACION

Las personas interesadas en postular deben enviar al correo personas@aprofa.cl los siguientes
antecedentes:

v" CV o resumen de experiencia indicando en el asunto: “VENDEDOR APROFA”
v Incluir brevemente: §Qué zonas y rubros visitas actualmente?

Plazo de postulacion
24 de diciembre 2025


mailto:personas@aprofa.cl

